
 
 

  

 

1 
2019-1-FR01-KA204-063080 

 

 

 
 

 

 

 

Skapa OppoRtunities för Vuxenstudssor genom entreprenörskompetens 

 

CORAL E-BOK 

 

 

 

 

Projektnummer: 2019-1-FR01-KA204-063080 

 

 

  

 

  

 

 

 

 

  

Detta projekt har finansierats med stöd från Europeiska kommissionen.  
Denna publikation [meddelande] återspeglar endast författarens åsikter, och kommissionen kan inte hållas ansvarig för all användning som kan göras 

av informationen i denna. 



 
 

  

 

2 
2019-1-FR01-KA204-063080 

Innehållet 
 

Införandet ...................................................................................................................... 3 

Guide för att använda CORAL-produkter ............................................................... 4 

CORAL Forskning och undersökningsrapport om egenföretagande färdigheter 

baserade på EntreComp mellanmodell .................................................................. 6 

CORAL EASW WORKSHOP Internationell rapport .................................................... 8 

Den europeiska panelen av intervjuade ............................................................... 14 

Fallstudier ..................................................................................................................... 18 

Tjeckiska entreprenörer....................................................................................... 18 

Franska företagare............................................................................................... 24 

Italienska företagare ........................................................................................... 30 

Maltesiska entreprenörer .................................................................................... 36 

Polska entreprenörer ........................................................................................... 41 

Spanska företagare ............................................................................................. 46 

Svenska entreprenörer ........................................................................................ 52 

Brittiska Företagare .............................................................................................. 58 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

  

 

3 
2019-1-FR01-KA204-063080 

 

Införandet 
 

Denna e-bok utvecklades inom CORAL-projektet, ett Projekt inom Erasmus+ 

KA2 som hämtar inspiration från rekommendationen "En ny kompetensagenda 

för Europa" (KOM 2016 – 381 Slutlig) som manar till upp-skill och re-skill den 

europeiska arbetskraften med nya färdigheter, för att ge dem i 

egenföretagande och stödja vuxna att förvärva en miniminivå av 

nyckelkompetenser och/eller skaffa sig en bredare uppsättning färdigheter 

som är nödvändiga för att gå vidare mot en högre sekundär behörighet eller 

motsvarande. 

För att stödja deras upp-skilling, coral producerar en uppsättning verktyg för att 

bedöma, utveckla och erkänna entreprenöriella kompetenser. Detta result 

uppnås genom realization av 3 produkter, med som primära förmånstagare 

långtidsarbetslösa vuxna och som sekundära yrkesvägledare  och educators 

av vuxna, samt alla andra yrkespersoner som deltar i att stödja verksamhet för 

vuxna arbetssökande. 

CORAL kommer att utveckla följande verktyg: 

1) CORATOOL- Skills Assessment Toolkit för self-sysselsättningskrav –  en online-

självbedömning som gör det möjligt att individualized identifiering av 

entreprenörskompetens luckor. Bedömningen kommer att ge varje mottagare 

personliga anvisningar om hur man får tillgång till ett utvecklingsprogram för 

entreprenöriell kompetensuppstående utbildning och utveckla de 

entreprenörskompetenser som behövs för att genomföra arbetsrelaterade 

aktiviteter som vanligtvis drivs i kvalifikationer som refereras till vid EQF4. 

2) Online Start-up Academy - en pedagogisk väg för förbättring, kapitalisering 

och upp-skilling av entreprenörskompetenser utformade och genomförs i 

blended-mode enligt den vänt-klassrummet logik. De teoretiska och 

processuella aspekterna kommer att levereras genom Start-up Academy 

MOOC medan de erfarenhetsmässiga laboratorierna för kapacitet 

empowerment (Start-up LAB) kommer att göra det möjligt att uppleva ett 

samarbete peer-to-peer learning process; 

3) International Piloting och CORAL riktlinjer: alla CORAL verktyg kommer att 

testas i alla länder på 320 stödmottagare (40 per country), för att utvärdera 

deras giltighet och  funktionalitet; på grundval av resultaten av 

https://coral.erasmus.site/
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frågeformulären för kundnöjdhet och på input (förslag och återkoppling) som 

samlats in av varje partner, kommer konsortiet att validera de slutliga riktlinjerna 

för utnyttjande av A-MOOC, Start-it-laboratorierna och för  genomförandet av 

den uppskattande valideringen för att möjliggöra erkännande av 

läranderesultaten. 

De direkta mottagarna av CORAL är lågutbildade, långtidsarbetslösa (2+ år) 

vuxna som kommer från tidigare arbetserfarenheter som kan hänvisas till EQF-

nivå 4. Detta är ett bräckligt mål eftersom ju mer de förblir arbetslösa, desto 

mer blir det svårt för dem att hitta ett arbete. De mellanliggande mottagarna 

är PES, offentliga och privata arbetsförmedlingar och utbildningsanordnare för 

vuxna, som kaninförliva Kit witunna sina upp-skilling vägar. 

För  CORAL-projektet kombinerar 9partnerorganiseringar (offentliga och 

privata) från 8 länder sin expertis inom innovativ didaktik och sin kompetens 

inom området vuxenutbildning: 

ALFMEDUniversita Degli Studi di Roma Unitelma Sapienza 

 

FYG ConsultoresFoyle International LtdDANMAR Datorer LLC 

 

 

E.RI.FO – Ente di Ricerca e Formazione 

FPEI – Stiftelsen för främjande av entreprenörsinitiativ 

FOXPOPULI 

Bit CZ Utbildning, s.r.o 

 

Syftet med denna e-bok är att ge praktisk information och former av 

berättande som skulle kunna ha en stark inspirations- och motivationspåverkan 

på CORAL-deltagare och till andra vuxenstudssande som är intresserade av 

egenföretagande. 

Guide för att använda CORAL-produkter 
 
Den CORAL project utvecklat denna volym baserat på de intervjuer som 

genomförts i 8 olika länder med  80  framgångsrika entreprenörer. Berättelserna 

berättar hur varje entreprenör har kommit till företag skapande, de svårigheter 

http://www.alfmed.com/
http://www.fygconsultores.com/
http://www.erifo.it/
http://www.fpei.mt/
http://www.fpei.mt/
http://www.foxpopuli.org/
http://www.foxpopuli.org/
http://www.bitcz.cz/
http://www.bitcz.cz/
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som uppstått, de  faktorer som tillät framgång och  förslag för blivande 

företagare. Intervjuerna är på det nationella  språket  för varje entreprenör och 

textade på engelska. 

Thans guide representerar ett verktyg för att stödja användningen av videor, 

för deras antagande och exploitation i någon utbildningsväg somsyftar till 

development av entreprenöriella competences, including den som utformats 

av CORAL  partnerskap, Start-up Academy. 

E-boken består av tre olika delar: 

1- than första delen innehåller en research om de behov och 

konkurrerandees som krävs för egenföretagande möjligheter skapande; 

forskningen har bedrivit i varje partnerland och involverade både 

skrivbord forskning och datainsamling från företagare som arbetar inom 

tjänstesektorn. Forskningen syftar till att ge en insight i den bristande 

överensstämmelsen mellan företagares kompetens  och   de faktiska 

marknadsbehoven; 

2- den andra delen innehåller rapporten från workshops för europeiska 

medvetenhetsscenario som genomfördes på nationell nivå under 

projektets livstid, partner involverade 160 personer, däribland företagare, 

arbetslösa, yrkesvägledare och yrkesverksamma för att diskutera om 

kompetensklyftorna och behoven på arbetsmarknaden och 

möjligheterna till egenföretagande. Detta avsnitt av e-boken innehåller 

sammanfattningen av workshopens viktigaste resultat och innehåller en 

förteckning över prioriteringar och en handlingsplan för att öka 

anställningsbarheten och färdigheterna i entreprenörskap hos 

långtidsarbetslösa vuxna; 

3- than tredje delen innehåller berättelser om de företagare som 

intervjuades under projektets livstid i varje land, det ger information om 

deras profil, aktivitet och den process som ledde dem att bli 

"framgångsrika entreprenörer". 
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CORAL Forskning och undersökningsrapport 

om egenföretagande färdigheter baserade på 

EntreComp mellanmodell 
Den internationella forskning som görs genom CORAL partnership är en del av 

den inledande fasen i utvecklingen av CORATOOL självbedömningsverktyg för 

egenanställningskrav och utveckling av mellanhandsnivån för EntreComp-

kompetenser. Det genomfördes en forskning och en enkät som gällde de 

framväxande och kommande behoven av entreprenörskapskompetenser som 

uttryckts av företag, och av arbetsmarknaden, med hänvisning till Entrecomp-

ram som tillämpas på sektorer inom : Service och Commerce.  

Entreprenörskapskompetensen (EntreComp) är en ram som definierar 

entreprenörskap som en kompetens i fråga om kunskapsfärdigheter och -

attityder och de tillhandahållandeverktyg som gör det möjligt för 

medborgarna att bedöma och utveckla denna kompetens på ett effektivt 

sätt. EntreComp är ett gemensamt begreppsmässigt tillvägagångssätt på 

europeisk nivå för utveckling av färdigheter i entreprenörskap och det stöder 

alla initiativ som syftar till entreprenörslärande, att utforma praktiska 

entreprenörserfarenheter i icke-formella inlärningssammanhang eller för att 

utveckla verktyg för medborgarna att själv bedöma sina 

entreprenörsfärdigheter. EntreComp Framework utvecklar 15 kompetenser på 

en progressionsmodell på åtta nivåer, uppdelad inom tre kompetensområden: 

Idéer och möjligheter, Resurser och In i handling. (Competence Frameworks 

(GFP), 2016) 

Syftet med forskningsanalysen är att identifiera de mest efterfrågade 

entreprenörskapskompetenserna för att uppnå ett framgångsrikt företag för 

egenföretagande, genom en noggrann granskning av befintliga uppgifter. 

Undersökningen måste särskilt visa vilka kompetenser som är -som heter " 

Nyckelkompetenser för framgång" , särskilt för långtidsarbetslösa vuxna, med 

hänvisning till tjänste- och handelssektorer.  

Det fanns totalt 80 frågeformulär som fylldes av företagare i handelssektorn och 

94 frågeformulär för företagare inom tjänstesektorn med 174 respondenter. 

Betänkandet inleds med att leverera information om arbetsmarknaden: 

arbetslöshet, egenföretagandegrad, andelen lediga platser, r åt 

avegenföretagande små och medelstoraföretagskapande , råt avavhopp 

(konkurs) av egenföretagande små och medelstora företag skapande per 

sektor med särskild inriktning på " handel" och " service", fortsätter med 
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nationellarapporter, forskningsresultat och det avslutas med sammanfattning 

och rekommendationer. Den internationella rapporten har utvecklats av den 

franska  partnern Alfmed och samlade in nationella rapporter om CORAL-

partnerskap: Tjeckien, Frankrike, Italien, Malta, Polen, Spanien, Sverige och 

Storbritannien och benchmarkanalysen som utvecklats av den spanska 

partnern FYG Consultores. 

Att analysera resultat från tillfrågade företagare i olika länder gav olika svar 

rörande de tre Kompetensområdena EntreComp, men totalt sett fanns ett 

uttryckt behov av att utveckla entreprenörers kompetens inom både handels- 

och tjänstesektorn. Rekommendationer om vilka Entreprenörskompetenser 

som bör utvecklas under hela CORAL-projektet kommer att visas enligt 

resultaten av undersökningen i alla partnerskaps åtta länder och både 

Handels- och Tjänstesektorn. 

De viktigaste resultaten som samlats in i varje land av partnerskapet kommer 

att visas nedan, liksom de viktigaste resultaten som samlats in från de totala 

respondenterna i de åtta länderna. I data redovisas resultat från de 

undersökningar som fyllts av respondenter från Tjeckien, Frankrike, Italien, 

Malta, Polen, Spanien, Sverige och Storbritannien enligt ramkompetenserna 

EntreComp, indelade i tre områden, som var och en består av 5 behörigheter. 

Nyckelkompetenser inom företagarandan som arbetsmarknaden begär enligt 

enkäter som gjorts i Tjeckien, Frankrike, Italien, Malta, Polen, Spanien, Sverige 

och Storbritannien identifieras nedan enligt tre Kompetensområden i 

EntreComp. 

Kompetensområde Idéer och möjligheter 

En framgångsrik entreprenör bör kunna 

 Identifiera möjligheter att lösa problem på alternativa sätt 

 Förklara vad som gör en möjlighet till värdeskapande 

 Experimentera med olika tekniker för att samseföra alternativa lösningar 

på problem med hjälp av tillgängliga resurser på ett effektivt sätt 

 Bli driven av hans vision för värdeskapande att ägna ansträngning för att 

omvandla idéer till handling 

 (co-)utveckla en inspirerande vision för framtiden som engagerar andra 

 integrera olika bidrag för värdeskapande 

 identifiera vilken effekt eftersträvande möjligheter har på målgruppen 

och på det omgivande samhället 

KompetensOmråde Resurser 
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Viktiga framgångsfaktorer för entreprenörer är förmågan att: 

 döma hans styrkor och svagheter och andras i förhållande till möjligheter 

till värdeskapande 

 förbinder sig att uppfylla sina behov, önskningar, intressen och mål 

 ställa in utmaningar för att motivera sig 

 reflektera över de sociala incitament som förknippas med att ha känsla 

för initiativförmåga och skapa värde för sig själv och andra 

 experimentera med olika kombination av resurser för att omvandla sin 

idé till handling 

 Upprätta en budget för en standardvärdeskapande aktivitet 

 förklara att värdeskapande verksamheter kan ta sig olika uttryck och kan 

ha olika strukturer för ägandet 

 Inte bli avskräckt av svårigheter 

 Använd olika kanaler för att effektivt kommunicera värdeskapande 

idéer, inklusive sociala medier 

 

Kompetensområde i handling 

För att kunna nå framgång företagare bör ha kompetens: 

 Använd en proaktiv strategi i att möta utmaningar, ta itu med 

otillfredsställda behov och ta vara på värdeskapande möjligheter 

 skapa en handlingsplan som identifierar de nödvändiga stegen för att 

uppnå sina mål 

 kritiskt värdera riskerna med en idé som skapar värde, med hänsyn till en 

mängd olika faktorer 

 berätta skillnaden mellan godtagbara och inte-godtagbara risker 

 arbeta med en mångfald av individer och team 

 reflektera över misslyckanden, identifiera deras orsaker och lära av dem. 

 

 

CORAL EASW WORKSHOP Internationell rapport 
CORAL Project partnership använde EASW-metodiken samt Job Requirements 

Approach (JRA) och EntreComp-ramverket för att identifiera jobbkraven / 

kompetenserna för att bli entreprenörer. European Awareness Scenario 

Workshop (EASW) är en metod som möjliggör främjande av debatt och 

deltagande. EASW:s metodresultat skulle efter debatt och arbete i grupper av 
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de fyra deltagarkategorierna ta fram en uppsättning initiativ som innehöll: en 

agenda med prioriteringar, mål, åtgärder och förväntade resultat med 

relevanta kvantitativa och kvalitativa indikatorer. Resultaten från verkstäderna 

kommer att användas i det första verktyget som tagits fram av CORAL – 

CORATOOL - Skills Assessment Toolkit for Self-employment Requirements och i 

den andra utgången: innehållet i Start-up Academy MOOC. 

Syftet med workshopparna var att identifiera de entreprenörsfärdigheter som 

är svåra att hitta på arbetsmarknaden och kartlägga de processsekvenser där 

kompetensglappet för egenföretagande framstår som tätare och upprättar en 

förteckning över prioriteringar och en handlingsplan för att öka anställbarheten 

och färdigheterna i entreprenörskap hos långtidsarbetslösa vuxna. 

Partnerskapet mellan projektet organiserade 8 EASW-workshops i närvaro och 

online under perioden mellan mars, maj, juni och juli 2020 i 8 länder: Tjeckien, 

Frankrike, Italien, Sverige, Malta, Spanien, Polen och Nordirland. med 4 

målgrupper: 36 företagare, 52 arbetslösa/ arbetssökande, 39 aktörer inom 

offentlig och privat arbetsförmedling, 32 vuxenutbildare/utbildare, med o totalt 

159 deltagare. CORAL workshops målsättning är att uppmuntra deltagarna att 

dela med sig av sina kunskaper, erfarenheter och åsikter när det gäller 

EntreComp-ramverk, kognitiva färdigheter, identifiera likheter och skillnader 

mellan målgruppers visioner om olika entreprenörsfärdigheter som identifierats 

som viktiga för entreprenörer och i slutet, komma med och komma överens om 

en handlingsplan.  

Huvudsakliga slutsatser som dragits från CORAL EASW-workshops är: 

1. EntreComp entreprenörskompetens som ska testas och utvecklas är:  

a) Idéer och möjligheter: 

 Spotting möjligheter 

 Kreativitet 

 Föreställa 

 Etiskt och hållbart tänkande 

 

b) Resurser: 

 Självkännedom och själveffekt 

 Motivation och uthållighet 

 Mobilisera resurser 

 Finansiell och ekonomisk läs- och skrivkunnighet 

 Mobilisera andra 
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c) Into action 

 Initiativtagande 

 Planering och förvaltning 

 Att hantera osäkerhet, tvetydighet och risk 

 Arbeta med andra 

 Lärande genom erfarenhet 

 2. Handlingsplanens fokus bör ligga på 

a) Agendan för prioriteringar: 

 Anpassa den entreprenöriella utbildningsvägen till varje deltagare och 

marknadens kompetensbehov och luckor 

 Öka medvetenheten om den bristande överensstämmelsen med 

entreprenörskompetens och de möjligheter till egenföretagande som 

arbetsmarknaden 

 Anpassa utbildningsvägens innehåll till de faktiska marknadsbehoven 

och möjligheterna 

 Använd en kombination av olika metoder för att underlätta vuxnas 

lärande (erfarenhetsbaserat lärande, berättande, problembaserat 

lärande, blandat lärande- ansikte mot ansikte engagerande workshops 

med online pedagogisk plattform etc.) 

 Bygg en handledning / mentorskap professionellt nätverk 

 Kontinuerligt arbeta med de arbetslösa personerna – att utveckla den 

kompletta metodiken med det detaljerade arbetsschemat och 

motiverande av arbetslösa 

 Att etablera ett företag  

b) Mål 

• Skaffa kunskaper om entreprenörskap genom användbara och 

tillgängliga resurser och kurser, mestadels online (för inte längre än 1 

läsår, cirka 9 månader). 

• Utveckla en anpassningsbar utbildningsväg som möjliggör utveckling 

av relevanta entreprenörskompetenser 

• Engagera lågutbildade vuxna i att delta i en entreprenöriell 

kompetenshöjningsväg genom en kombination av olika metoder 

• Att sprida information om möjligheterna att utveckla 

entreprenörskompetens för arbetslösa vuxna 

• Ställa in en affärsplan 

• Inrätta ett nätverk av 10 mentorer att avsätta 10 timmar att mentor 10 

företagare (1 timme i veckan i 10 veckor) 2 månader efter utgången 
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av CORAL projektet att gå igenom alla material som produceras och 

stödja dem med svårigheter.  

• Bestäm hur mycket du kan och vill investera (tid och pengar) i din 

affärsidé. Undersöka på marknaden behov och potentiell avkastning 

du kan få (följt av ett schema för övervakning av avancemang). 

Identifiera utmaningar och spotmöjligheter (följt av den tid du vill 

uppnå dem i).  

c) Aktier  

• Formulera MOOC-strukturen, metodikerna, utbildningsansatsen och 

läranderesultaten utifrån de kompetensbehov som identifierats under 

workshopen  

• Använd erfarenhetslärande och strategier för att underlätta vuxnas 

lärande och hålla vuxna motiverade och engagerade  

• Bedöma vuxnas kompetensbehov och luckor för att anpassa sin 

utbildningsväg  

• Etablera ett handledningsnätverk / Rekrytera potentiella mentorer 

från erfarna entreprenörer 

• Utveckla ett verktyg för att testa entreprenörskompetens 

• Upprätta en övervakningsprocess.  

• Annonsera – sociala medier – lokala tidningar: kommunicera 

utvecklingssteg (inom och utanför dina strukturer). 

d) Förväntade resultat 

• MOOC-innehållet återspeglar de kompetensbehov som identifierats 

under workshopen  

• mooc använder en kombination av olika metoder för att underlätta 

vuxnas lärande  

• Minst 65% av lockade människor kommer att framgångsrikt avsluta 

utbildningen genom den fullständiga metodiken och tycker att det är 

mycket användbart. 

• minst 70% visar sin tillfredsställelse mot kursen som hög eller mycket 

hög och rekommendera program till andra 

• minst 75 % av deltagarna anser att kursen var användbar och hjälpte 

dem att utveckla relevanta färdigheter  

• 100 % av de vuxna som deltar i kursen kommer att ha höjt sin nivå av 

entreprenörskompetens  

• Minst 50% kommer att börja göra sin egen affärsplan. 
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• Utvecklad metodik bör locka minst 100 användare från varje 

partnerland (Frankrike, Italien, Spanien, Tjeckien, Polen, Malta, Sverige 

och Storbritannien), dvs. 

• Minst 30% kommer att börja förverkliga sin egen verksamhet och bli 

företagare. 

• Minst 100 deltagare som testar verktyget för 

entreprenörskompetenser från varje partnerland 

• Antal deltagare för att framgångsrikt slutföra och uppnå certifikatet 

för online kurs för entreprenörsanda färdigheter och kompetenser. 
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Den europeiska panelen av 

intervjuade 

De scenarier som fångas av berättandemanifestet är  en diversifierad kulturell 

geografi inte så mycket i banorna, men i sätten att få tillgång till 

företagsskapande. Även samma kvalitativa analys påverkas av skillnaderna 

om affärsidén och motiven uppstår och konsolideras genom liknande 

mekanismer, i de olika länder som deltar i projektet, syns betydande skillnader 

i nätverken till stöd för företagsskapande. 

Utbildningsvägen för att uppnå skapande av företag framstår som tämligen 

homogen. En teknisk och sektoriell utbildning, vid sidan av en 

erfarenhetsmässig utbildning. 

Nedan visas en synoptisk översikt över de viktigaste elementen som framhävs 

av den kvalitativa analysen. I analysbeskrivningarna anges dock de enskilda 

företagare som visar de markerade egenskaperna. 

 

Tjeckien 

Namn Sektorn Aktivitet LÄNK TILL VIDEON 

Frantisek Policar Handel Kläder design och 

försäljning 

https://www.youtube.

com/watch?v=3prlQtl

6a0g 

Margaret Fryčová Handel Bröllop byrå https://www.youtube.

com/watch?v=5Lnqo

yUUFnM 

Miroslav Najman Handel Fastighetsbolag https://www.youtube.

com/watch?v=OU2qL

xK73i4 

Petra Trnková Tjänster Tjänster för 

reseguider 

https://www.youtube.

com/watch?v=OsM6

bWRnHXs 

Robert Pražák Tjänster Transport av 

människor och 

limousinetjänster 

https://www.youtube.

com/watch?v=wLI7p

VKOENw 

 

Frankrike 

Namn Sektorn Aktivitet LÄNK TILL VIDEON 

Aurelie Bello Dargent Tjänster E-turism plattform https://www.youtube.

com/watch?v=irFOW

0Ou3rM&t=218s 

https://www.youtube.com/watch?v=3prlQtl6a0g
https://www.youtube.com/watch?v=3prlQtl6a0g
https://www.youtube.com/watch?v=3prlQtl6a0g
https://www.youtube.com/watch?v=5LnqoyUUFnM
https://www.youtube.com/watch?v=5LnqoyUUFnM
https://www.youtube.com/watch?v=5LnqoyUUFnM
https://www.youtube.com/watch?v=OU2qLxK73i4
https://www.youtube.com/watch?v=OU2qLxK73i4
https://www.youtube.com/watch?v=OU2qLxK73i4
https://www.youtube.com/watch?v=OsM6bWRnHXs
https://www.youtube.com/watch?v=OsM6bWRnHXs
https://www.youtube.com/watch?v=OsM6bWRnHXs
https://www.youtube.com/watch?v=wLI7pVKOENw
https://www.youtube.com/watch?v=wLI7pVKOENw
https://www.youtube.com/watch?v=wLI7pVKOENw
https://www.youtube.com/watch?v=irFOW0Ou3rM&t=218s
https://www.youtube.com/watch?v=irFOW0Ou3rM&t=218s
https://www.youtube.com/watch?v=irFOW0Ou3rM&t=218s
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Albert Oriol Handel Tillverkning och 

försäljning av möbler 

https://www.youtube.

com/watch?v=OBi5u

J1iShg 

Claude Sarda Handel Produktion och 

försäljning av 

gransirapen 

https://www.youtube.

com/watch?v=I51_7U

6dRtE 

Christophe Vasset Tjänster Taxitjänster och 

sjuktransporter 

https://www.youtube.

com/watch?v=Ggvc

OdavzgQ&t=148s 

Guillaume Clavaud Handel Fotografering https://www.youtube.

com/watch?v=yxNGL

hOfxD4&t=130s 

 

Italien 

Namn Sektorn Aktivitet LÄNK TILL VIDEON 

Ares Ferrigni Handel Utveckling av 

robotar för 

automatisering av 

hydroponiska 

jordbruk  

https://www.youtube.

com/watch?v=jWQR

NluSwaQ&t=1s 

Barbara 

Migliavacca 

Tjänster Livsmedelstjänster https://www.youtube.

com/watch?v=sbev4

vqIcDw&t=52s 

Bruno Lombardi Tjänster Karriär och 

livscoachning 

https://www.youtube.

com/watch?v=KHRq9

WZmmLM&t=68s 

Rosa Nocito Handel Möbeldesign och 

försäljning 

https://www.youtube.

com/watch?v=pVbM

_qF1dbM&t=142s 

Sonia Poli Handel Tobaksvaror, bok- 

och tidskrifter 

produkter 

https://www.youtube.

com/watch?v=wR4r9

YCp8S4&t=94s 

 

 

Malta 

Namn Sektorn Aktivitet LÄNK TILL VIDEON 

Gabriella Lukács Mode Handgjorda väskor 

och tillbehör 

https://www.youtube.

com/watch?v=YbhrA

hHOgyA&t=79s 

Monique kammare Tjänster Menyskapande för 

personer med olika 

kost 

https://www.youtube.

com/watch?v=Yrg1G

9vpW50&t=33s 

Patrizia Patti Tjänster Båt baserad 

ekoturism och 

miljöutbildning 

https://www.youtube.

com/watch?v=2sZ2un

MwmsQ&t=71s 

Sergio Zammit Tjänst Online och instore 

kortbetalningar 

leverantör 

https://www.youtube.

com/watch?v=X8QQ

FZBxFqE&t=107s 

https://www.youtube.com/watch?v=OBi5uJ1iShg
https://www.youtube.com/watch?v=OBi5uJ1iShg
https://www.youtube.com/watch?v=OBi5uJ1iShg
https://www.youtube.com/watch?v=I51_7U6dRtE
https://www.youtube.com/watch?v=I51_7U6dRtE
https://www.youtube.com/watch?v=I51_7U6dRtE
https://www.youtube.com/watch?v=GgvcOdavzgQ&t=148s
https://www.youtube.com/watch?v=GgvcOdavzgQ&t=148s
https://www.youtube.com/watch?v=GgvcOdavzgQ&t=148s
https://www.youtube.com/watch?v=yxNGLhOfxD4&t=130s
https://www.youtube.com/watch?v=yxNGLhOfxD4&t=130s
https://www.youtube.com/watch?v=yxNGLhOfxD4&t=130s
https://www.youtube.com/watch?v=jWQRNluSwaQ&t=1s
https://www.youtube.com/watch?v=jWQRNluSwaQ&t=1s
https://www.youtube.com/watch?v=jWQRNluSwaQ&t=1s
https://www.youtube.com/watch?v=sbev4vqIcDw&t=52s
https://www.youtube.com/watch?v=sbev4vqIcDw&t=52s
https://www.youtube.com/watch?v=sbev4vqIcDw&t=52s
https://www.youtube.com/watch?v=KHRq9WZmmLM&t=68s
https://www.youtube.com/watch?v=KHRq9WZmmLM&t=68s
https://www.youtube.com/watch?v=KHRq9WZmmLM&t=68s
https://www.youtube.com/watch?v=pVbM_qF1dbM&t=142s
https://www.youtube.com/watch?v=pVbM_qF1dbM&t=142s
https://www.youtube.com/watch?v=pVbM_qF1dbM&t=142s
https://www.youtube.com/watch?v=wR4r9YCp8S4&t=94s
https://www.youtube.com/watch?v=wR4r9YCp8S4&t=94s
https://www.youtube.com/watch?v=wR4r9YCp8S4&t=94s
https://www.youtube.com/watch?v=YbhrAhHOgyA&t=79s
https://www.youtube.com/watch?v=YbhrAhHOgyA&t=79s
https://www.youtube.com/watch?v=YbhrAhHOgyA&t=79s
https://www.youtube.com/watch?v=Yrg1G9vpW50&t=33s
https://www.youtube.com/watch?v=Yrg1G9vpW50&t=33s
https://www.youtube.com/watch?v=Yrg1G9vpW50&t=33s
https://www.youtube.com/watch?v=2sZ2unMwmsQ&t=71s
https://www.youtube.com/watch?v=2sZ2unMwmsQ&t=71s
https://www.youtube.com/watch?v=2sZ2unMwmsQ&t=71s
https://www.youtube.com/watch?v=X8QQFZBxFqE&t=107s
https://www.youtube.com/watch?v=X8QQFZBxFqE&t=107s
https://www.youtube.com/watch?v=X8QQFZBxFqE&t=107s
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Suzanne D'Amato 

Gautam 

Tjänster Edeucation om 

miljömässig 

hållbarhet 

https://www.youtube.

com/watch?v=mugp

03p4SdA 

 

 

Polen 

Namn Sektorn Aktivitet LÄNK TILL VIDEON 

Agnieszka Cyburt Tjänster Utbildning och 

yrkesutbildning 

https://www.youtub

e.com/watch?v=rN

uOWHg-jo0 

Joanna Rak Tjänster Kosmetolog https://www.youtub

e.com/watch?v=9tc

nAlm-rkc 

Tadeusz Grå Tjänster Tennis klasser https://www.youtub

e.com/watch?v=vw

90WarE2TA 

Magdalena Malin Tjänster Främjande av kvinnors 

jämställdhet och 

social och 

arbetsintegration 

https://www.youtub

e.com/watch?v=rFr

X5eoPkK8 

Joanna Szczepanik Tjänster Kosmetolog https://www.youtub

e.com/watch?v=oIl

8eFkGbSc 

 

 

 

Spanien 

Namn Sektorn Aktivitet LÄNK TILL VIDEON 

Abraham Serra Handel Utveckling av system 

för 

kapplöpningstiming 

https://www.youtub

e.com/watch?v=Af

N3cJrpHhE&t=1s 

Alberto Domingo Tjänster Juridisk och 

affärsrådgivning 

https://www.youtub

e.com/watch?v=ptf

Oh7cQkMo&t=34s 

Fran Villalba Handel Utveckling av tekniska 

lösningar 

https://www.youtub

e.com/watch?v=XK

hqcqIeHj0&t=8s 

Magdalena Olanska Tjänster Näringsmässiga och 

dietetiska råd 

https://www.youtub

e.com/watch?v=9to

HWsVYmA4&t=233s 

Iñaki Tjock Handel Designar, tillverkar och 

säljer cykelstyrskydd 

https://www.youtub

e.com/watch?v=bu

n5Xof8TzI&t=42s 

 

Sverige 

Namn Sektorn Aktivitet LÄNK TILL VIDEON 

Jonas Nilsson Handel Hempcrete 

byggnadsmaterial 

och restaurering av 

historisk byggnad 

https://www.youtub

e.com/watch?v=ak

6fkfPgZhA&t=16s 

https://www.youtube.com/watch?v=mugp03p4SdA
https://www.youtube.com/watch?v=mugp03p4SdA
https://www.youtube.com/watch?v=mugp03p4SdA
https://www.youtube.com/watch?v=rNuOWHg-jo0
https://www.youtube.com/watch?v=rNuOWHg-jo0
https://www.youtube.com/watch?v=rNuOWHg-jo0
https://www.youtube.com/watch?v=9tcnAlm-rkc
https://www.youtube.com/watch?v=9tcnAlm-rkc
https://www.youtube.com/watch?v=9tcnAlm-rkc
https://www.youtube.com/watch?v=vw90WarE2TA
https://www.youtube.com/watch?v=vw90WarE2TA
https://www.youtube.com/watch?v=vw90WarE2TA
https://www.youtube.com/watch?v=rFrX5eoPkK8
https://www.youtube.com/watch?v=rFrX5eoPkK8
https://www.youtube.com/watch?v=rFrX5eoPkK8
https://www.youtube.com/watch?v=oIl8eFkGbSc
https://www.youtube.com/watch?v=oIl8eFkGbSc
https://www.youtube.com/watch?v=oIl8eFkGbSc
https://www.youtube.com/watch?v=AfN3cJrpHhE&t=1s
https://www.youtube.com/watch?v=AfN3cJrpHhE&t=1s
https://www.youtube.com/watch?v=AfN3cJrpHhE&t=1s
https://www.youtube.com/watch?v=ptfOh7cQkMo&t=34s
https://www.youtube.com/watch?v=ptfOh7cQkMo&t=34s
https://www.youtube.com/watch?v=ptfOh7cQkMo&t=34s
https://www.youtube.com/watch?v=XKhqcqIeHj0&t=8s
https://www.youtube.com/watch?v=XKhqcqIeHj0&t=8s
https://www.youtube.com/watch?v=XKhqcqIeHj0&t=8s
https://www.youtube.com/watch?v=9toHWsVYmA4&t=233s
https://www.youtube.com/watch?v=9toHWsVYmA4&t=233s
https://www.youtube.com/watch?v=9toHWsVYmA4&t=233s
https://www.youtube.com/watch?v=bun5Xof8TzI&t=42s
https://www.youtube.com/watch?v=bun5Xof8TzI&t=42s
https://www.youtube.com/watch?v=bun5Xof8TzI&t=42s
https://www.youtube.com/watch?v=ak6fkfPgZhA&t=16s
https://www.youtube.com/watch?v=ak6fkfPgZhA&t=16s
https://www.youtube.com/watch?v=ak6fkfPgZhA&t=16s
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Lewis Horne Handel Elbilar https://www.youtub

e.com/watch?v=DF

HznawPFzo&t=3s 

Niklas Anderberg Handel Utveckling av flygplan https://www.youtub

e.com/watch?v=hG

k9LhwMc4k&t=9s 

Serdar Köse Handel smarta stads 

intelligenta 

ingenjörslösningar 

https://www.youtub

e.com/watch?v=M

mL-YADHOro&t=43s 

Per Löfberg Handel Sälja pellets av 

biomassa i påsar 

https://www.youtub

e.com/watch?v=Qt

vaxkdDL7E&t=4s 

 

Storbritannien 

Namn Sektorn Aktivitet LÄNK TILL VIDEON 

Feargal Doherty Tjänster Förvaltning av en 

frisersalong 

https://www.youtub

e.com/watch?v=4_

o6xuwIjBY&t=12s 

Julien Payet Handel E-handel https://www.youtub

e.com/watch?v=rA

oUYkxDQqI&t=21s 

Louise Moorhead Tjänster Equine Assisted 

Therapy & Lärande 

https://www.youtub

e.com/watch?v=0O

sqJ4bI7QY&t=44s 

Paul Murray Tjänster Språkinlärning https://www.youtub

e.com/watch?v=Ny

E0zoa6AE4 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

https://www.youtube.com/watch?v=DFHznawPFzo&t=3s
https://www.youtube.com/watch?v=DFHznawPFzo&t=3s
https://www.youtube.com/watch?v=DFHznawPFzo&t=3s
https://www.youtube.com/watch?v=hGk9LhwMc4k&t=9s
https://www.youtube.com/watch?v=hGk9LhwMc4k&t=9s
https://www.youtube.com/watch?v=hGk9LhwMc4k&t=9s
https://www.youtube.com/watch?v=4_o6xuwIjBY&t=12s
https://www.youtube.com/watch?v=4_o6xuwIjBY&t=12s
https://www.youtube.com/watch?v=4_o6xuwIjBY&t=12s
https://www.youtube.com/watch?v=rAoUYkxDQqI&t=21s
https://www.youtube.com/watch?v=rAoUYkxDQqI&t=21s
https://www.youtube.com/watch?v=rAoUYkxDQqI&t=21s
https://www.youtube.com/watch?v=0OsqJ4bI7QY&t=44s
https://www.youtube.com/watch?v=0OsqJ4bI7QY&t=44s
https://www.youtube.com/watch?v=0OsqJ4bI7QY&t=44s
https://www.youtube.com/watch?v=NyE0zoa6AE4
https://www.youtube.com/watch?v=NyE0zoa6AE4
https://www.youtube.com/watch?v=NyE0zoa6AE4
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Fallstudier1 

Tjeckiska entreprenörer 
 

PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 
 

 

 

Namn och efternamn:   

František Policar 
 

E-post: info@fandan.cz 

Verksamhetens namn: FanDan iGrafika, s.r.o. 

Hemsida: https://fandan.cz/ 

Profil på sociala medier: 

https://www.facebook.com/FanDan.cz/?ref=profile_intro_card 

Kort beskrivning av verksamheten: Företaget är inriktat på skapandet och 

detaljhandeln av reklamartiklar såsom T-shirts, tröjor, muggar, kuddar, etc. 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): Studerande vid 

Tekniska universitetet 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 3 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: student 

All annan relevant information till historien: 

 Detta företag bygger på att skapa detaljhandel och reklamartiklar, men 

också inrätta och utforma webbplatser för organisationer och nyligen 

fokuserar på att utveckla datorsystem: hårdvarutillverkning och 

programinstallation. 

Länk till videointervjun: https://www.youtube.com/watch?v=tJs7DwMSEgg 

                                            
1 Alla personuppgifter och informativa innehåll som ingår i detta avsnitt samlades in och 

bearbetades i enlighet med art.13 i den allmänna dataskyddsförordningen (GDPR) 

2016/679 den 27 april 2016 

https://fandan.cz/
https://www.facebook.com/FanDan.cz/?ref=profile_intro_card
https://www.youtube.com/watch?v=tJs7DwMSEgg
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 
 

Namn och efternamn  

Margaret Fryčová 

 

 
E-post: info@weddingdesign.cz 

Namnet på verksamheten: Bröllop Design, svatební agentura 

Hemsida: http://www.weddingdesign.cz/ 

Profil på sociala medier: FB: 

https://www.facebook.com/weddingdesign.cz/posts/306583429371727/ 

IG: https://www.instagram.com/weddingdesigncz/ 

Kort beskrivning av verksamheten: Bröllop byrå, som kan förvandla klienter 

dröm bröllopsdag till verklighet 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): Universitetsexamen 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 20 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: 

Alla andra relevanta uppgifter till berättelsen: 

Bröllop Design tar hand om planering, organisation och drift av klienter 

bröllopsdag. Dessutom hittar de bröllop plats och leverantörer för sina 

kunder. 

Länk till videointervjun: https://www.youtube.com/watch?v=2XHo9ViUbUg 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

http://www.weddingdesign.cz/
https://www.facebook.com/weddingdesign.cz/posts/306583429371727/
https://www.instagram.com/weddingdesigncz/
https://www.youtube.com/watch?v=2XHo9ViUbUg
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

Namn och efternamn:  

Miroslav Najman 
 

 
E-post: najman@najman-iic.cz 

Verksamhetens namn: NAJMAN Internationale Immobilien Konsult, s.r.o. 

Hemsida: http://www.angermann.cz 

Profil på sociala medier: https://cz.linkedin.com/in/miroslav-najman-

41a42214 

Kort beskrivning av verksamheten: Fastighetsbolag 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): Tjeckiska tekniska 

universitetet i Prag, fakulteten för civilingenjörsutbildning, talar han flytande 

tyska,engelska,ryska 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 9 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: Partner till det tyska 

företaget Angermann IIC Ltd. I 18 år. Han tog hand om all fastighetsaktivitet 

i Prag. 

All annan relevant information till berättelsen:  

Najman IIC s.r.o. företaget tar hand om alla aktiviteter i fastighetsbranschen 

(fastigheter konsulttjänster, utvärderingar, marknadsundersökningar) främst i 

Prag, men det når genom hela Tjeckien.  

Länk till videointervjun: https://www.youtube.com/watch?v=YPgGCECFG-0 

                         

  
 

 

 

 

 

 

 

NAJMAN 

Internationella 

Fastigheter 

Konsult s.r.o. 

https://cz.linkedin.com/in/miroslav-najman-41a42214
https://cz.linkedin.com/in/miroslav-najman-41a42214
https://cz.linkedin.com/school/cvutpraha/?trk=public_profile_topcard_school
https://cz.linkedin.com/school/cvutpraha/?trk=public_profile_topcard_school
https://www.youtube.com/watch?v=YPgGCECFG-0
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

 

Namn och efternamn:  

Petra Trnková 

 
E-post: pariznamiru@gmail.com, paristailored@gmail.com 

Verksamhetens namn: Paříž na míru 

Hemsida: http://pariznamiru.cz/ 

Profil på sociala medier: FB: https://www.facebook.com/pariznamiru/, IG:  

https://www.instagram.com/pariznamiru/?hl=cs 

Kort beskrivning av verksamheten: Paříž na míru är ett reseledande företag. 

Dess ägare Petra visar dig vackra stadens sevärdheter i Paris. 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): Universitetsexamen 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 3 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: Arbetade för 

ministeriet för regional utveckling 

All annan relevant information till berättelsen:  

Petra arbetar med individer, par, familjer eller små grupper. Hon planerar 

resvägar, vägbeskrivningar och transefrs för sina kunder, arrangerar biljetter 

och kartor etc. 

Länk till videointervjun: https://www.youtube.com/watch?v=-Gju4_tJEUQ 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

mailto:pariznamiru@gmail.com
http://pariznamiru.cz/
https://www.facebook.com/pariznamiru/
https://www.instagram.com/pariznamiru/?hl=cs
https://www.youtube.com/watch?v=-Gju4_tJEUQ
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

 

Namn och efternamn:  

Robert Pražák 
E-post: robert@commence.cz 

Verksamhetens namn: Påbörja, s.r.o. 

Hemsida: http://commence.cz/?et_fb=1#nabidkavozu 

Profil på sociala medier:  

Kort beskrivning av verksamheten: Påbörja s.r.o. innebär transport av 

människor och limousineservice. 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell):  

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 10 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: student/ingen 

erfarenhet 

All annan relevant information till berättelsen: 

Påbörja s.r.o. erbjuder kompletta transporttjänster. Du kan hyra en förare för 

några mindre händelse, en grupp förare för större evenemang eller hyra en 

bil konvoj för ditt bröllop. De kan också överföra bilar inom Tjeckien eller 

Europa. 

Länk till videointervjun: https://www.youtube.com/watch?v=4p5_QZ9cbvo 

 

 

 

 

 
 

 

 

http://commence.cz/?et_fb=1#nabidkavozu
https://www.youtube.com/watch?v=4p5_QZ9cbvo
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Franska företagare 
 

PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

Namn och efternamn:  

Claude Sarda 

 
E-post: info@abieslagrimus.com 

Verksamhetens namn: Abies Lagrimus 

Hemsida: https://abieslagrimus.com/ 

Profil på sociala medier: FB:  https://www.facebook.com/abieslagrimusbio/ 

Kort beskrivning av verksamheten: Abies Lagrimus är ett företag som 

tillhandahåller  den hantverksmässiga produktionen av "gran sirap" 

traditionellt från Pyrenéerna. De säljer sitt breda produktsortiment till hälso- 

och välbefinnandesektorn samt till gastronomisektorn. 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell):  Magister i 

ekonomiska vetenskaper vid universitetet i Perpignan 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 30 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan han startade ett företag: Innan han 

startade Abies Lagrimus, som Claude Sarda har i 5 år nu, hade han 2 andra 

företag. Han var ägare till en kommunikationsverksamhet och av en icke-

rökare vinbar i Perpignan. 

All annan relevant information till berättelsen: Claude Sarda har mycket 

erfarenhet utomlands. Han har rest till Spanien, Kanada, Italien, Schweizare, 

USA och Singapore. Dessutom har han också arbetat i Belgien. 

Länk till videointervjun:  https://youtu.be/I51_7U6dRtE 
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

Namn och efternamn:  

Christophe Vasset 
 
E-post: agorataxi@hotmail.fr 

Verksamhetens namn: Agora Taxi 

Hemsida: https://agorataxi.fr/en/accueil-en/ 

Profil på sociala medier: FB: https://www.facebook.com/AGORATAXI 

Kort beskrivning av verksamheten:  

Agora Taxi är ett varumärke som tillhandahåller taxitjänster och 

sjuktransporter i Perpignan och dess omgivningar. Här erbjuds enkel transport 

till önskad destination. 

Utbildningsnivå för företagare (formellt och icke-formellt): 

yrkeskompetensbevis, yrkeskompetensbevis, BAC pro Fordonsunderhåll et 

högre teknikerintyg. 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 10 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: Direktör för Groupe 

KREOLIS 

All annan relevant information till berättelsen: - 

Länk till videointervjun:  https://youtu.be/GgvcOdavzgQ 
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

Namn och efternamn: Albert Oriol  
 

 
E-post: albert.oriol@bibelo.com 

Verksamhetens namn: Bibelo Lipsi 

Hemsida: https://bibelo.com/ 

Profil på sociala medier: FB: https://www.facebook.com/bibelo.design/ 

Kort beskrivning av verksamheten:  

Bibelo är en heminredningsskapare som söker skapa ett band till de föremål 

som omger oss. De designar och säljer sina möbler i Europa och tillverkar sina 

produkter i Asien. Mottot för Bibelo är elementära och känslomässiga. 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): Masterexamen i 

företagsekonomi 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 15 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: Marknadschef 

All annan relevant information till berättelsen: - 

Länk till videointervjun:  https://youtu.be/OBi5uJ1iShg 
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

Namn och Efternamn: Aurelie Bello Dargent 
 

 
E-post: a.bellodargent@irouicome.com 

Verksamhetens namn: Irouicome 

Hemsida: https://www.irouicome.com/blog/ 

Profil på sociala medier: FB: 

https://www.facebook.com/groups/315720672168279/ 

Instagram:  https://www.instagram.com/irouicome/ 

Linkedin: https://www.linkedin.com/company/ir-oui-

come/?originalSubdomain=fr 

Kort beskrivning av verksamheten:  

Irouicome är ett nystartande företag. Det är en turistbyrå specialiserad på 

den katalanska regionen.  

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): Masterexamen i 

social ekonomisk utveckling vid Sorbonne-universitetet i Paris.  

Utbildning i förvaltning, marknadsföring, skapa webbplatser. MOOC 

utbildning och kommersiell utbildning. 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 2 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag:  

Aurelie har arbetat i en integrationsstruktur i 5 år innan där hon ansvarade för 

den ekonomiska verksamheten. Hon var ansvarig för projekten och ansvarig 

person för de internationella programmen. 

Någon annan relevant information till berättelsen: Innan hon började sin 

verksamhet, har Aurelie rest med bara sin ryggsäck i 2 år i Australien, Asien 

och Latinamerika. På grund av denna resa hon inspirerades att förvandla sin 

passion till ett företag. Hon kom till Perpignan för att etablera sin verksamhet 

här i den katalanska regionen. 

Länk till videointervjun:  https://youtu.be/irFOW0Ou3rM 

mailto:a.bellodargent@irouicome.com
https://www.irouicome.com/blog/
https://www.facebook.com/groups/315720672168279/
https://www.instagram.com/irouicome/
https://www.linkedin.com/company/ir-oui-come/?originalSubdomain=fr
https://www.linkedin.com/company/ir-oui-come/?originalSubdomain=fr
https://youtu.be/irFOW0Ou3rM
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

Namn och Efternamn:  

Guillaume Clavaud 

 
E-post: g.clavaud@lenscom.fr 

Verksamhetens namn: Lenscom  

Hemsida: https://lenscom.fr/?fbclid=IwAR1f-9P1b-

fVFPcToJPVujsd8aaCoN7wiYVZ-kaG16jI3ak_4W4h2pbXXkY 

Profil på sociala medier: FB:  

https://www.facebook.com/Lenscom.image.et.communication/ 

Kort beskrivning av verksamheten: Lenscom är ett företag som gör 

panorama bilder, 360 graders bilder. 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell):  2 kandidatexamen 

i sociologi och företagets informationssystem. 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 4 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: journalist  

All annan relevant information till berättelsen: - 

Länk till videointervjun:  https://youtu.be/yxNGLhOfxD4 
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Italienska företagare 
 

PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

Namn och efternamn:  

Bruno Lombardi 
 
E-post: nelombardi@gmail.com 

Verksamhetens namn: Bruno Lombardi – Lavoro e Formazione 

Hemsida: http://www.bruno-lombardi.com/ 

Profil på sociala medier:  

Kort beskrivning av verksamheten: Bruno Lombardi är en mental coach och 

expert på aktiv arbetsmarknadspolitik och yrkesutbildning. Han 

tillhandahåller konsulttjänster till företag och yrkesvägledare om tillgängliga 

aktiva arbetsmarknadspolitiska åtgärder för att säkerställa att det bästa 

avtalsalternativet i ekonomiska och skattemässiga villkor väljs när någon 

måste anlitas av ett företag. Han ger också direkt stöd för att säkerställa att 

individer kan dra nytta av aktiva arbetsmarknadspolitiska åtgärder 

(Ungdomsgarantin...). 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): Masterexamen i 

sociologi 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 15 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: social intervention 

projektutvecklare 

All annan relevant information till berättelsen: 

Länk till videointervjun: 

https://www.youtube.com/watch?v=KHRq9WZmmLM 

 

https://www.youtube.com/watch?v=KHRq9WZmmLM
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

Namn och efternamn:  

Barbara Migliavacca 
 

 
E-post: superpzz20@gmail.com 

Verksamhetens namn: Locanda Manara 

Hemsida: locandamanara.com 

Profil på sociala medier: https://www.facebook.com/locandamanara/ 

https://www.instagram.com/locanda.manara/ 

Kort beskrivning av verksamheten: Barbara Migliavacca är ägare till 

Locanda Manara, en liten restaurang som ligger i Frascati en liten stad i 

sydöstra Rom. 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): Gymnasieexamen 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 2 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: Exekutiv sekreterare 

och call center operatör 

All annan relevant information till berättelsen: 

Länk till videointervjun: 

https://www.youtube.com/watch?v=sbev4vqIcDw&t=52s 
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

 

Namn och efternamn:  

Rosa Nocito 

 
E-post: rosa.nocito@libero.it 

Verksamhetens namn: Di Marco Produzione 

Webbplats: www.dimarcoserramentiearredamenti.com 

Profil på sociala medier: Di Marco Porte 

Kort beskrivning av verksamheten: Rosa äger ett företag baserat i södra 

Italien som är specialiserat på produktion och försäljning av trä-, aluminium- 

och PVC-möbler, fönster och dörrar. Ett litet företag som arbetar med design, 

skapande och handel med möbler, fönster fixturer och dörrar och fönster. 

Det är också involverat i partihandel med vitvaror. 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): Masterexamen i 

ekonomi Master degree (EQF 7) 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 3 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: Praktik 

All annan relevant information till berättelsen: 

Länk till videointervjun: 

https://www.youtube.com/watch?v=pVbM_qF1dbM&t=142s 
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

 

Namn och Efternamn: Sonia Poli 
 
E-post: 

Verksamhetens namn: Tabaccheria Sonia Poli 

Webbplats:  

Profil på sociala medier:  

Kort beskrivning av verksamheten: Sonia äger en tobaks- och 

tidningskioskbutik som är återförsäljare av tobaksvaror i olika former och 

tillhörande utstickare, såsom rör, tändare, tändstickor, piprensare, 

rörmanipulering, eftersom alla tobakshopp i Italien är det en auktoriserad 

återförsäljare av biljetter till Roms kollektivtrafik, tillhandahåller 

vadslagningstjänster och säljer tidningar och tidskrifter. 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): gymnasieexamen 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 5 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: Turistsektorn 

All annan relevant information till berättelsen: 

Länk till videointervjun: 

https://www.youtube.com/watch?v=wR4r9YCp8S4&t=94s 
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

 

Namn och efternamn:  

Ares Ferrigni 
E-post: info@wallfarm.bio 

Verksamhetens namn: Wallfarm 

Hemsida: https://wallfarm.bio/index.php 

Profil på sociala medier:  

https://www.facebook.com/wallfarmbio/ 

https://www.instagram.com/wallfarmbio/ 

Kort beskrivning av verksamheten:  

Ett litet robotföretag med säte i Rom som är född 2015. Företaget arbetar 

med hydroponiska jordbruket automation och har utformat och utvecklat en 

smart tillväxt enhet som kallas Lean Intelligent Agriculture (LIA), det första 

systemet i världen för automatisering av hydroponics som inte behöver 

någon mänsklig inblandning alls för en hel livscykel av en anläggning (3 till 5 

månader), medan de andra systemen på marknaden behöver veckovis 

underhåll. 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): Masterexamen i 

företagsekonomi 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 5 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag:  

All annan relevant information till berättelsen: 

Länk till videointervjun: 

https://www.youtube.com/watch?v=jWQRNluSwaQ&t=1s 
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Maltesiska entreprenörer 
 

PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

Namn och efternamn:  

Gabriella Lukács 
E-post: gabe@gabebags.com 

Verksamhetens namn: GABE 

Webbplats:  http://gabebags.com/page/ 

Profil på sociala medier: FB:  https://www.facebook.com/gabebagsmalta/  

Instagram:  https://www.instagram.com/gabebags 

Kort beskrivning av verksamheten:  

Gabe är en långsam mode hållbart varumärke som producerar handgjorda 

väskor och tillbehör av kasserade tyger och av nedskärningar. 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): Högskoleexamen 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 3 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: Film Industry - 

Casting Director 

All annan relevant information till berättelsen:  

Gabe fokuserar på att minska miljöskador genom att använda kasserade 

industriella tyger och avskurna material.  

Gabe uppdrag är att öka medvetenheten om den medvetna kunder 

beteende och inspirera människor att köpa hållbara kvalitetsprodukter 

istället för att följa "måste ha" kasta bort trender. 
 

Länk till videointervjun: https://youtu.be/YbhrAhHOgyA 
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

 

Namn och efternamn:  

Monique Chambers 
E-post: monique@indulge.com.mt 

Verksamhetens namn: unna 

Hemsida: http://indulgemeapp.com/ 

Profil på sociala medier: FB:  https://www.facebook.com/IndulgeMeApps/
  

Kort beskrivning av verksamheten: Menyskapande för personer med olika 

kost 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): Masters in 

Entrepreneurship 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 15 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: Marknadsföring & PR 

All annan relevant information till berättelsen:  

Länk till videointervjun: https://youtu.be/Yrg1G9vpW50 
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

 

Namn och efternamn: Patrizia Patti 
 
E-post: Patrizia@ecomarinemalta.com.mt 

Verksamhetens namn: EcoMarine Malta 

Hemsida: http://www.ecomarinemalta.com.mt/ 

Profil för sociala medier: FB:  https://www.facebook.com/Ecomarinemalta/  

Instagram:  https://www.instagram.com/ecomarinemalta  linkedin:  

https://www.linkedin.com/company/ecomarine-malta/ 

Kort beskrivning av verksamheten: Båtbaserad ekoturism och miljöutbildning 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): M.Sc inom 

marinbiologi 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: På Malta sedan 2017 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag:Egenföretagare 

All annan relevant information till berättelsen:  

Länk till videointervjun:  https://youtu.be/2sZ2unMwmsQ 
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

Namn och Efternamn:  

Sergio Zammit 

E-post: sergio@practicalbs.pro 

Verksamhetens namn: ArthurPay 

Hemsida: www.arthurpay.com 

Profil på sociala medier: n/a 

Kort beskrivning av verksamheten: Online och instore kortbetalningar 

leverantör 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): Stiftelse Examen 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 10 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: 

Kabinbesättningsmedlem, callcenteragent & arbetsledare, inköpschef, 

ekonomiproduktchef 

All annan relevant information till historien: Det tog sälja dörr till dörr i snön för 

att ge mig mod och beslutsamhet att starta mitt första företag 

Länk till videointervjun: https://youtu.be/X8QQFZBxFqE 
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

 

Namn och efternamn:  

Suzanne D'Amato Gautam 
 
E-post: ecomarketmalta@gmail.com 

Verksamhetens namn: Eco Market Malta 

Hemsida: https://ecomarketmalta.com/ 

Profil på sociala medier: FB:  https://www.facebook.com/ecomarketmalta/  

Instagram:  https://www.instagram.com/ecomarketmalta 

Kort beskrivning av verksamheten: Eco Market är ett Socialt Företag med 

målet att öka medvetenheten och ge utbildning om miljömässig hållbarhet, 

särskilt genom SDG #12: Ansvarsfull konsumtion och produktion. Det är ett 

eventbaserat projekt med regelbunden verksamhet på olika platser runt om 

i landet, som främjar miljövänliga produkter, etiska hantverkare och företag, 

hälsosam mat och en hållbar livsstil. 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): Avancerat diplom i 

Management & Administration med Hög Merit 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: Sedan 2013 (7 år) 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: Konferenser & Events 

Management 

All annan relevant information till berättelsen:  

Länk till videointervjun: https://youtu.be/mugp03p4SdA 
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Polska entreprenörer 
 

PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

 

Namn och Efternamn: Joanna Rak 

 

 
E-post: Asia180144@wp.pl 

Verksamhetens namn: Joanna Rak Make-Up & Lashes 

Hemsida: Ej ants 

Profil på sociala medier: joanna_rak.makeup 

https://www.instagram.com/joanna_rak.makeup/ 

Kort beskrivning av verksamheten: Joanna är kosmetolog till yrket och hon 

arbetar i skönhetsbranschen. Hon har att göra med makeups, 

ögonfransförlängning och ögonbryn reglering. 

Utbildningsnivå av entreprenör (formella och icke-formella): Formellt : Hon 

avslutade RCEZ BIŁGORAJ gymnasiet, efter att hon hade utbildning kurser 

med kända kosmetologer e.g. med Marzena Tarasiewicz, Aleksandra 

Szczepanek, Kasia Zielińska 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 3 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: ingen tidigare 

erfarenhet 

All annan relevant information till berättelsen: N/A 

Länk till videointervjun: https://www.youtube.com/watch?v=9tcnAlm-

rkc&t=37s 
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

Namn och efternamn:  

Joanna Szczepanik 
 
E-post: N/A 

Namnet på verksamheten: TuBeauty - studio piękności 

Hemsida: Ej ants 

Profil på sociala medier: tubeauty_insta 

https://www.instagram.com/tubeauty_insta/ 

Kort beskrivning av verksamheten: Joanna arbetar i Tu Beauty studio. Du kan 

hitta dem på Facebook och Instagram, där de publicerar värdefullt innehåll 

och aktivt deltar i olika typer av diskussioner på många forum i samband med 

den brett förstådda skönhetsindustrin. 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): Färdigt gymnasiet 

och studier, efter att hon har arbetat i sociala medier. 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 1 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: Genomföra sociala 

medier i 3 år 

All annan relevant information till berättelsen: N/A 

Länk till videointervjun: https://www.youtube.com/watch?v=oIl8eFkGbSc 
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

 

Namn och efternamn:  

Tadeusz Grys 
E-post: uts.ats.tyczyn@wp.pl 

Verksamhetens namn: UKS Table Tennis Academy Tyczyn 

Hemsida: Ej ants 

Profiler för sociala medier: https://pl-

pl.facebook.com/pages/category/School-Sports-Team/UKS-Akademia-

Tenisa-Sto%C5%82owego-Tyczyn-622142674808171/ 

Kort beskrivning av verksamheten: 

Bordtennisakademin i Tyczyn ger utbildning till barn och vuxna under ledning 

av erfarna, tålmodiga och leende bordtennistränare med kvalifikationer. 

Klasser bedrivs i enlighet med akademins uppdrag och prioritet att 

kombinera roligt och hårt arbete, samtidigt som man fokuserar på att 

utveckla färdigheter och nå framgång. 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): högskoleutbildning 

inom ingenjörsvetenskap 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: ca 2 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: ingenjör 

All annan relevant information till berättelsen: N/A 

Länk till videointervjun: 

https://www.youtube.com/watch?v=vw90WarE2TA&t=13s 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

https://pl-pl.facebook.com/pages/category/School-Sports-Team/UKS-Akademia-Tenisa-Sto%C5%82owego-Tyczyn-622142674808171/
https://pl-pl.facebook.com/pages/category/School-Sports-Team/UKS-Akademia-Tenisa-Sto%C5%82owego-Tyczyn-622142674808171/
https://pl-pl.facebook.com/pages/category/School-Sports-Team/UKS-Akademia-Tenisa-Sto%C5%82owego-Tyczyn-622142674808171/
https://www.youtube.com/watch?v=vw90WarE2TA&t=13s
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 PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

Namn och Efternamn:  

Agnieszka Cyburt 
 
E-post: agnieszka.cyburt@cwep.eu 

Verksamhetens namn: CWEP (Centrum för utbildning och entreprenörskap 

Stöd) 

Hemsida: https://cwep.eu/ 

Profil på sociala medier: 

https://www.facebook.com/CWEP.EU/ 

https://twitter.com/CWEPeu 

Kort beskrivning av verksamheten: 

Förbundet verkar från 30.06.2004 bedriver verksamhet som rör stöd och 

främjande av modern utbildning och entreprenörskap, vetenskaplig 

forskning och rådgivning. Det stöder ungdomar och företag som är 

verksamma i regionen Sub Karpaterna i att förbättra kvaliteten på 

yrkesverksamheten. 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): yrkesutbildning och 

utbildning i företag. 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: ca 20 år. 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: kontorsanställd. 

All annan relevant information till historien: Jag gillar att stödja andra i deras 

utbildning. 

Länk till videointervjun: https://www.youtube.com/watch?v=rNuOWHg-

jo0&t=6s 

 

 

 

 

 

 

 

 

https://cwep.eu/
https://www.facebook.com/CWEP.EU/
https://twitter.com/CWEPeu
https://www.youtube.com/watch?v=rNuOWHg-jo0&t=6s
https://www.youtube.com/watch?v=rNuOWHg-jo0&t=6s
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

 

Namn och Efternamn:  

Magdalena Malinowska 
E-post: vivafeminafoundation@gmail.com 

Verksamhetens namn: STIFTELSEN VIVA FEMINA 

Hemsida: http://www.vivafemina.org.pl/ 

Profil på sociala medier: https://www.facebook.com/vivafemina.fundacja/ 

Kort beskrivning av verksamheten: 

VIVA FEMENIN inrättades den 12.10.2012 med sitt huvudsakliga syfte att 

agera till förmån för kvinnor, funktionshindrade och ungdomar. Den 

genomför god praxis i jämställdhetsfrågor och främjar lika möjligheter för 

kvinnor och män inom alla områden i livet. Stiftelsen bidrar till att kvinnor och 

andra grupper på arbetsmarknaden i Polen går ur en aktivering. 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): högre utbildning 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: ca 20 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: 

arbetsmarknadsspecialist och projektledare 

All annan relevant information till berättelsen: Initiative omvandlas till ett 

företag. 

Länk till videointervjun: https://www.youtube.com/watch?v=rFrX5eoPkK8 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

http://www.vivafemina.org.pl/
https://www.facebook.com/vivafemina.fundacja/
https://www.youtube.com/watch?v=rFrX5eoPkK8
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Spanska företagare 
 

PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

 

Namn och Efternamn:  

Alberto Domingo 
E-post: albertodomingo@aequus.es 

Verksamhetens namn: Aequus Advokater 

Hemsida: https://www.aequus.es/ 

Profil på sociala medier: - 

Kort beskrivning av verksamheten: Aequus Abogados har en lång historia 

inom det juridiska och affärsmässiga konsultområdet, med fokus på våra 

tjänster till både företag och privatpersoner, sammansatt av jurister och 

andra yrkesutövare som specialiserat sig på juridiska och konsulträttsliga 

frågor. 

Från vår erfarenhet och tekniska kunskap, vi också tillhandahålla ledning och 

konsulttjänster till företaget med syfte att öka dess effektivitet och effektivitet 

genom olika områden av rådgivning, bland vilka vi vill lyfta fram: juridiska 

området, skatt och redovisningsområde, arbetsområde, område trafik och 

transport förvaltning och konsultområde och IKT. 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): Universitetsexamen 

och Master 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: mer än 20 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: nej 

All annan relevant information till historien: Hans yrkeskarriär specialiserar sig 

på affärsjuridik, ny teknik och civilrätt, med omfattande och beprövad 

erfarenhet i domstolar. 

Länk till videointervjun: https://youtu.be/ptfOh7cQkMo 

https://youtu.be/ptfOh7cQkMo
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

Namn och efternamn:  

Iñaki Espeso 
 
E-post: info@fundabike.com 

Verksamhetens namn: Fundabike 

Hemsida: http://www.fundabike.com/index.html 

Profil för sociala medier: 

https://www.linkedin.com/in/inakiespeso/?originalSubdomain=es; 

https://twitter.com/inaki_espeso?lang=es 

Kort beskrivning av verksamheten: Fundabike föddes 5 år sedan och är ett 

företag som designar, tillverkar och säljer cykelstyre täcker throusch Internet 

och e-handel 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): Universitetsexamen 

i journalistik och annan högre utbildning inom marknadsföring och 

kommunikation 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 5 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: ja. Han har arbetat i 

radiokanalerna, press och TV. 

All annan relevant information till historien: Han har erfarenhet av turism och 

kultur offentliga förvaltningar i Valencia. 

Länk till videointervjun: https://youtu.be/bun5Xof8TzI 
 

  
 

 

 

 

 

 

  

 

https://www.linkedin.com/in/inakiespeso/?originalSubdomain=es
https://twitter.com/inaki_espeso?lang=es
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

Namn och efternamn:  

Abraham Serra 
 
E-post: info@timingsense.com 

Verksamhetens namn: Cronochip 

Hemsida: http://cronochip.com/ 

Profil på sociala medier: https://es.linkedin.com/in/abraham-serra-32644b5a 

Kort beskrivning av verksamheten: Mer än 10 år dedikerade till tidpunkten för 

tävlingar och mer än 1000 tidsinade tester tack vare det förtroende som 

arrangörerna sätter in varje dag i oss.  

Detta har gjort det möjligt för oss att ta loppet gånger av storleken på Sevilla 

Marathon eller Big Bottom Bearded Vulture. Men på Cronochip stöder vi 

också de små testerna, för bortom de kilometer eller antalet deltagare, det 

som är viktigt för oss är de löpare som varje dag vill övervinna. Så om du har 

en karriär, vad det än är, så kan du räkna med oss. 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): Universitetsexamen 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 10 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: ja. 7 år. 

Telekommunikation, arkitektur och färdplan Ingenjör. 

All annan relevant information till berättelsen: VD för Sportmaniacs, 

Internationalisering erfarenhet 

Länk till videointervjun: https://youtu.be/AfN3cJrpHhE 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

https://youtu.be/AfN3cJrpHhE
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

Namn och efternamn:  

Fran Villalba Segarra 
 
E-post: hello@internxt.com 

Verksamhetens namn: Internxt 

Hemsida: https://internxt.com/ 

Profil för sociala medier: https://www.instagram.com/fvsegarra/; 

https://www.linkedin.com/in/fvsegarra/ 

Kort beskrivning av verksamheten: Internxt syftar till att berika livet genom 

revolutionerande teknik. Målet är att skapa ett brett utbud av innovativa 

massmarknadstjänster som distrupt olika teknikindustrier. Vi anser att tekniken 

bör ge den enskilde och inte göra dem maktlösa till företaget. Avsikten är att 

erbjuda teknik som inte undergräver individens integritet. 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): Universitetsexamen 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 4 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: ja. Praktik på 

OnePlus och har arbetat i Hostinger, ett av världens största webbhotell. 

All annan relevant information till berättelsen: VD och grundare av Internxt, 

nominerad till Forbes 30 Under 30 2017 och listad på The Next Web's T500. 

Länk till videointervjun: https://youtu.be/qGdAar4eQ-U 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

https://www.instagram.com/fvsegarra/
https://www.linkedin.com/in/fvsegarra/
https://youtu.be/qGdAar4eQ-U
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

 

Namn och Efternamn:  

Magdalena Olanska 
 
E-post: los7aguacates@gmail.com 

Verksamhetens namn: De 7 Avokado 

Hemsida: https://www.los7aguacates.com/ 

Profil för sociala medier: https://www.instagram.com/los7aguacates/; 

https://www.facebook.com/los7aguacates/ 

Kort beskrivning av verksamheten: I "The 7 Avocados", Magda, en nutritionist, 

erbjuder näringsmässiga och dietetiska råd till sina patienter alltid i syfte att 

förbättra människors liv, öka deras självkänsla, omvandla deras sinnen och 

åtfölja dem under förändringsprocessen samtidigt observera de underbara 

stegen mot hälsa och välbefinnande. 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): Universitetsexamen 

i nutritionism 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 4 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: ja. Dietist och 

nutritionist i privata skönhets- och hälsocenter som Zensya och även i gym. 

All annan relevant information till berättelsen: Skriver artiklar om näringsfrågor 

för polska tidskrifter och tidningar 

Länk till videointervjun: https://youtu.be/91GkzjmYyOM 

 

 
 

 

 

 

 

  

 

https://www.los7aguacates.com/
https://www.instagram.com/los7aguacates/
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Svenska entreprenörer 
 

PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

Namn och efternamn:  

Niklas Anderberg 

E-post: niklas@blackwing.aero 

Verksamhetens namn: Blackwing 

Hemsida: www.blackwing.aero 

Profil på sociala medier: https://www.facebook.com/blackwing.aero/ 

Kort beskrivning av verksamheten: BLACKWING är resultatet av att 

kombinera toppmoderna material med över 20 års forskning inom 

högpresterande aerodynamik. Vi är stolta över att för första gången i denna 

kategori introducera ett flygplan med en VNE på 400 km/h. Ännu viktigare är 

den gröna bågen, maximal vindbybelastning på Sea-Level, är samma som 

den maximala hastigheten vid SL, 302 km/h. (100HP Rotax) De förutsägbara 

flygegenskaperna, inklusive spinn, gör flygplanet lika lämpligt för 

grundläggande flygträning som för avancerade aerobatics. Flygplanet 

kombinerar kortfälts start och landningar med hög hastighet prestanda. 

Avancerade simuleringar och material gjorde det möjligt för oss att utforma 

BLACKWING för att tåla att +12G/-8G fortfarande var extremt lätt. Om du vill 

driva din flygförmåga, är BLACKWING för dig. 

Företagarens utbildningsnivå (formell och icke-formell): flygteknikingenjör 

Erfarenhet av att vara entreprenör *år: 10 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: studera 

All annan relevant information till berättelsen: 

Länk till videointervjun: 

https://www.youtube.com/watch?v=hGk9LhwMc4k&t=9s 
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

Namn och Efternamn: Serdar Köse 

 

 

  

 
E-post: serdar@greinon.se 

Verksamhetens namn: Greinon 

Hemsida: www.greinon.se 

Profil på sociala medier: https://www.facebook.com/Greinon/ 

Kort beskrivning av verksamheten: Greinon är ett innovativt företag som 

utvecklar smarta stads intelligenta ingenjörslösningar med uppdraget att 

optimera användningen av resurser och tillhandahålla miljövänligt system. 

Greinon grundades 2012 i Lund. 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): Mastersexamen i 

trådlös kommunikation 

Erfarenhet av att vara entreprenör *år: 3 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: Studera vid Lunds 

universitet för masters 

All annan relevant information till berättelsen: 

Länk till videointervjun: https://www.youtube.com/watch?v=MmL-

YADHOro&t=43s 
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

Namn och efternamn:  

Jonas Nilsson 
 

E-post: jonaseco@hotmail.com 

Verksamhetens namn: House of Hampa 

Hemsida: www.houseofhemp.se 

Profil på sociala medier:  

Kort beskrivning av verksamheten: House of Hampa är specialiserad på att 

ge hempcrete till byggprojekt samt restaurering av gamla och historiska 

byggnader. House of Hemp har en stark passion för hållbara byggnader och 

vårt uppdrag är att göra hempcrete byggmaterialet för framtiden i 

byggbranschen. 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): Universitetsstudier 

Fysikalisk och social geografi, statsvetenskap och GIS 

Erfarenhet av att vara entreprenör *år: till och från i 15-20 år 

Tidigare arbetserfarenhet innan du startar ett företag: Ozonvattenrening, 

Landbaserad recirkulär fiskodling, Prediktivt underhåll av fjärrvärmenät 

All annan relevant information till berättelsen: 

Länk till videointervjun: 

https://www.youtube.com/watch?v=ak6fkfPgZhA&t=17s 
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

Namn och efternamn: Lewis Horne 
 

 

 
E-post: lewis@teamuniti.com 

Verksamhetens namn: UNITI 

Webbplats: www.unitysweden.com 

Profil på sociala medier: https://www.facebook.com/teamuniti/ 

Kort beskrivning av verksamheten: Utveckling av nästa generations hållbara 

futuristiska elbil 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): civilingenjör 

Erfarenhet av att vara entreprenör *år: mer än 10 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: Lunds universitet 

innovationscenter 

All annan relevant information till berättelsen: 

Länk till videointervjun: 

https://www.youtube.com/watch?v=DFHznawPFzo&t=4s 
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

 

Namn och efternamn: Per 

Löfberg 
 

 
E-post: per@emerging.se 

Verksamhetens namn: Nya matlagningslösningar 

Hemsida: www.emerging.se 

Profil på sociala medier:  

Kort beskrivning av verksamheten: Vi gör pellets av hållbart skogsbruk avfall 

och vi säljer spisar som körs på pellets istället för träkol. Våra spisar är byggda 

med ett förbränningssystem som producerar rena gasutsläpp från pellets-

producerar en varm, ren låga. Detta minskar tillagningstiden med så mycket 

som 75%, möjliggör matlagning inomhus, och håller kolmonoxid i schack. Vår 

spis låga är så stark, det är mer energieffektiva än ens en elektrisk spis! 

Utbildningsnivå av entreprenör (formellt och non-formellt): filma akademin 

Erfarenhet av att vara entreprenör *år: 7 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: filmskådespelare 

bland andra yrken 

All annan relevant information till berättelsen:  

Länk till videointervjun: 

https://www.youtube.com/watch?v=QtvaxkdDL7E&t=46s 
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Brittiska Företagare 
 

PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

Namn och efternamn:  

Louise Moorhead 
 
E-post: louise@equineenrichment.co.uk 

Verksamhetens namn: Hästberikning 

Hemsida: www.equineenrichment.co.uk 

Profil på sociala medier: www.facebook.com/equineenrichment 

Kort beskrivning av verksamheten: Equine Assisted Therapy & Learning 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): BSc & PGDip 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 3 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: 

Terapeut/Ungdomsledare/Stödarbetare 

All annan relevant information till berättelsen: 

Länk till videointervjun: 

https://www.youtube.com/watch?v=0OsqJ4bI7QY&t=44s 
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

Namn och efternamn: Paul Murray 
 

 
E-post: paul@foyle.eu 

Verksamhetens namn: Foyle International Ltd 

Hemsida: www.foyle.eu 

Profil på sociala medier: 

Kort beskrivning av verksamheten: Språklig, kulturell och yrkesinriktad 

utbildning : Utbildningsturism 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): 3 utbildning påden 

eller  den nivå som 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 30 yr 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: Lärare 

All annan relevant information till berättelsen: 

Länk till videointervjun: 

https://www.youtube.com/watch?v=NyE0zoa6AE4&t=1s 
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

Namn och Efternamn: Payet Julien  
 

 
E-post: payetjulien.97450@gmail.com 

Verksamhetens namn: HAOW 

Hemsida: haow-mtb.com 

Profil på sociala medier: Julien Payet 

Kort beskrivning av verksamheten: E-handel 

Utbildningsnivå för företagare:  

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 2 yrs 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: : Student i matematik 

All annan relevant information till berättelsen: 

Länk till videointervjun: 

https://www.youtube.com/watch?v=rAoUYkxDQqI&t=21s 
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PERSONLIG INFORMATION AV ENTREPRENÖR 

 

 

 

Namn och efternamn: Feargal 

Doherty 
 

 

 
E-post: feargaldoherty88@gmail.com 

Verksamhetens namn: Den röda ordföranden Barbershop 

Hemsida: n/a 

Profil på socialamedier :  https://en-

gb.facebook.com/pages/category/Barber-Shop/The-Red-Chair-Barber-

Shop-1687372561491162/ 

Kort beskrivning av verksamheten: En barbershop för manlig grooming från 

rakningar till hårklippning 

Utbildningsnivå för företagare (formell och icke-formell): Universitetsnivå 

Erfarenhet av att vara entreprenör – år: 6 år 

Tidigare arbetslivserfarenhet innan du startar ett företag: Foyle International 

Ltd 

All annan relevant information till berättelsen:  

Länk till videointervjun: https://youtu.be/uCt-6-JUpKU 
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https://en-gb.facebook.com/pages/category/Barber-Shop/The-Red-Chair-Barber-Shop-1687372561491162/
https://youtu.be/uCt-6-JUpKU


 
 

  

 

62 
2019-1-FR01-KA204-063080 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


